
Exigolla on useiden vuosien kokemus kansainvälistymishankkeiden suunnittelusta sekä erilaisista 
liiketoiminnan kehitystehtävistä kansainvälisillä markkinoilla. Palvelut on suunnattu suomalaisille 
pk-yrityksille, joiden tavoitteena on kehittää liiketoimintaansa ja kansainvälistyä. 

Exigo on keskittynyt erityisesti Yhdistyneiden Arabiemiraattien ja muiden GCC-maiden markkinoihin ja 
tuottaa markkinatietoa kohdealueelta suomalaisille ympäristöalan yrityksille. Palveluihin kuuluu lisäksi 
suomalaisyritysten tuotteiden ja palveluiden esittely paikallisille toimijoille ja liiketoimintamahdollisuuk-
sien selvittäminen kohdemarkkinoilla. Lisätietoja: www.exigo-finland.com. 

Persianlahden GCC-maissa panostetaan vesihuollon kehittämiseen

Alueen suurimmat haasteet ovat veden vähyys ja vanhentuneen vesi-infrastruktuurin uusiminen.

EXIGO
Finlaysoninkuja 9
33210 Tampere, Finland
tel. +358 - 40 772 2929
Internet: www.exigo-finland.com

Päättäjät Persianlahdella ovat nyt aiempaa valmiimpia investoimaan energiatehokkaisiin ja ympäristöystävällisiin 
ratkaisuihin. Alueelle hankitaan pääsääntöisesti länsimaista uutta teknologiaa ja korkeantason osaamista. 
Suomalaisten maine vesialan osaajana tunnetaan alueella ja paikalliset alan asiantuntijat ja toimijat ovat 
halukkaita kuulemaan suomalaisista ratkaisuista.  

Tarjoamme suomalaisille vesialan pk-yrityksille liiketoiminnan kehitysohjelmaa Persianlahden GCC-maissa 
(keskittyen Arabiemiraattien markkinoihin).

Yrityskohtainen palvelu sisältää:

	 • 	 Yritystapaamisen – kartoitus mitä tavoitellaan, tuotteet/palvelut ja konsultointi

	 • 	 Yhteisen infotilaisuuden – Arabiemiraattien markkinat, liiketoimintamahdollisuudet ja -kulttuuri 

	 •	 Paikallisten vesialan toimijoiden ja julkisen tahon asiantuntijoiden henkilökohtaiset haastattelut 

		  kohdemaassa

	 • 	 Kohdealueen tämänhetkisten / tulevien tarpeiden selvittäminen

	 • 	 Asiakasyrityksen tuotteiden ja palveluiden esittely kohdemarkkinoilla

	 • 	 Mahdollisten tuotekehitys- ja palvelutarpeiden selvittäminen, mitä tulee ottaa huomioon 

	 	 kohdemarkkinoilla, markkinoillepääsyn esteet ja mahdollisuudet

	 •	 Tulosten raportointi ja läpikäynti henkilökohtaisesti    yrityskohtainen kehittymissuunnitelma ja

		  konsultointi jatkotoimenpiteistä 

	 • 	 Hankerahoitusanomukset   

Ota yhteyttä ja kysy lisää:

Lisätietoja ohjelmasta, hinnoista ja rahoitusmahdollisuuksista antaa, Nina Eriksson, puh. 040 - 772 2929 tai 
nina.eriksson@exigo-finland.com

Persianlahden markkinat  
	  Mitä mahdollisuuksia

suomalaisille vesialan pk-yrityksille?


