KAOPPALEHT

Rohkeasti ulos
lintukodosta

Tamperelaisyritysten
matka Pietariin kau-
pantekoon onnistui

Konsulttiyritys Exigon toimitusjoh-
taja Nina Eriksson himmaistelee
suomalaisten pk-yrittdjien arkuutta
hakea uusia asiakkaita Suomen rajo-
jen ulkopuolelta. Erikssonin ja pir-
kanmaalaisten elinkeinoeldmin jar-
jestdjen jarjestdmalle matkalle Pieta-
riin ldhti mukaan vain parikymmen-
td pk-yrityksen edustajaa.

-En tiedd, miten yrittijia saisi roh-
kaistua lihteméin mukaan. Muka-
vuusalueen ulkopuolelle menemisti
pelitiin, kun ulkomailla puhutaan
eri kieltiikin, Eriksson sanoo.

Esimerkiksi toukokuista Pietarin-
matkaa varten oli hoidettu kaikki
valmiiksi tulkkeja my6ten. Match
making -tapahtumassa suomalaisia
alihankkijoita odotti 60 eri venilais-
yrityksen johtajaa muun muassa lai-
vanrakennusteollisuudesta seka 6ljy-
ja kaasualalta.

-Kylli se niin on, ett3 jos haluaa
veniliisten kanssa saada kauppoja,
pitai lahted paikanpéille. Pelkka sah-
kopostien ldhettiminen ei riité,
Eriksson kertoo vanhan totuuden.

~T#hin asti moni yritys on men-
nyt yhden pdamiehen kautta maail-
malle, eikd ole tarvinnut miettii
myyntii tai brindia. Se on kova paik-
ka, kun ei ole totuttu toimimaan toi-
sin, hin jatkaa.

Toitd Suomeen

Pietarin matkan taustalla on kylma
fakta, jonka mukaan pirkanmaalaiset
pk-alan alihankintayritykset menet-
tivit ison kasan tilauksia taantuman
myllerryksessi. Tapaamisten perim-
maiisena tarkoituksena oli, ettd suo-
malaisyritykset saisivat alihankintaa
nimenomaan Suomeen. Eli myyvit
omia palvelujaan ja tuotteitaan.

| Vienti lahes

| ennitystasolla

m Tullihallituksen ulkomaankaup-
patilastojen mukaan pk-yritysten
vuoden 2011 tammi-maaliskuun
vienti oli 2,1 miljardia euroa eli 39
prosenttia enemman kuin vastaa-
vana aikana viime vuonna.

m Pk-yritysten viennin arvo oli jo
ldhelld vuoden 2008 toisen neljan-
neksen ennatysta.

® Erityisesti metalliteollisuuden
tuotteita toimittavien yritysten
viennin kasvu oli huimaa, 159
prosenttia.

# Pk-yritysten osuus koko viennin
arvosta nousi ldhes 15 prosenttiin.

= Toisaalta myds pk-yritysten tuonti
kasvoi 26 prosenttia 4,1 miljardiin
euroon.

# Huhtikuun ennakkotietojen mu-
kaan viennissa Ven&ja kasvatti voi-
makkaasti osuuttaan, kun kauppa
sinne lisdantyi neljanneksen.

Lahde: Tulli

Erikssonin mukaan matkaa voi pi-
ti4 onnistuneena. Esimerkiksi yhden
tamperelaisyrityksen toimitusjohtaja
simmaista kertaa ja saivat matkan ai-
kana luotua hyvit kontaktit, jotka
johtivat tilaukseen. .

Tosin kahden eri bisneskulttuurin
valisid torméyksidkin ilmeni.

~0sa raskaan teollisuuden johta-
jista on kiynyt koulunsa Neuvostolii-
ton aikana. Jotkut heisti ehdottivat,
ettd ovat kiinnostuneita ostamaan,
jos ensin ostaa jotain heiltd. Tillai-
nen vaihtotalousmentaliteetti, Eriks-
son nauraa.

Tamperelaisten ja pietarilaisten
vilinen kontaktointi ei jid yhteen
matkaan. Seuraavaksi venilidiset tu-
levat Tampereelle alihankintamessu-
jen yhteydessi. Ensi kevéini puoles-
taan tamperelaisyritykset matkaavat
taas Pietariin.
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