VIENTIOHJELMA
PERSIANLAHDEN ALUEELLE

YHDISTYNEET ARABIEMIRAATIT,
OMAN, QATAR, KUWAIT
Kehittyvat ymparistéliiketoiminnan mark-
kinat avaavat todellisia mahdollisuuksia
my6s suomalaisille ymparistéliiketoimin-
nan yrityksille. Paattajat Persianlahden
alueella ovat nyt aiempaa valmiimpia in-
vestoimaan energiatehokkaisiin ja ympa-
ristoystavallisiin ratkaisuihin. Ymparisto-
kysymysten noustessa yha keskeisem-
maksi haasteeksi myos yritykset ovat al-
kaneet investoida kasvavia summia ympa-
ristéteknologiaan osana CSR (Corporate

Social Responsibility) ohjelmia.

Alueen suurimmat haasteet ovat veden
vahyys ja vanhentuneen vesi-infrastruk-
tuurin uusiminen, maaperan huononemi-
nen ja aavikoituminen, riittamaton jattei-
den kasittelykapasiteetti, ilmansaasteet

ja ilmaston l@mpeneminen.

KENELLE

Ohjelma on suunnattu suomalaisille ym-
paristoalan pk-yrityksille, jotka haluavat
kehittaa liilketoimintaansa Persianlahden

EIVEEER

TIESITKO,
ETTA

® Muutamissa Persianlahden maissa
veden kulutus per asukas on maailman
korkeinta ja maat kuuluvat yksiin

maailman kuivimmista alueista.

® Kasvihuonekaasupaastst (C02) ovat
Arabiemiraateissa 13, Qatarissa 9 ja
Kuwaitissa 7 kertaa suuremmat kuin

keskimaarin muualla maailmassa.

@ Abu Dhabissa tuotetaan kunnallista
kiinteata jatetta yli 1,5 kg paiva per asukas
mika on yksi suurimpia maaria
maailmassa. Alle 20 % jatteesta
kasitellaan kunnollisesti ja vain 5 %

menee kierratykseen.

(lahde, puolueeton erikoisasiantuntijoiden tekemé laaja

ympéristéalan tutkimus Arabimaissa 2008)

® Yksi onnistunut paikallinen toimitus
avaa usein nopeasti myés muut alueen
markkinat.

® Suomalaisilla yrityksilld on erittain hyva
maine alueella.

® Persianlahden alueen valtiot ovat
poliittisesti vakaita ja niissa on

lansimainen infrastruktuuri.

@ Alueella on hyvin kompaktit ja

hallittavissa olevat markkinat.




OHJELMAN TAVOITTEET
JA KESTO

Ohjelman tavoitteena on etsia potentiaalisia
yhteistydkumppaneita, jakelukanavia ja
asiakkaita suomalaisille ymparistéalan
yrityksille Yhdistyneista Arabiemiraateista,
Omanista, Qatarista ja Kuwaitista. Palvelut
suunnitellaan ja toteutetaan yrityskohtai-

sesti.

Ohjelman kesto on kokonaisuudessaan 12
kuukautta, joka jakautuu kahteen 6 kk jak-
soon. Ensimmainen 6 kk jakso painottuu
vientistrategian ja tavoitteiden suunnitteluun
ja yrityskohtaisen markkinakartoituksen
tekemiseen. Seuraava 6 kk jakso painottuu
yrityskohtaiseen konsultointiin sekd asiak-
kaiden, jalleenmyyjien ja yhteistyokumppa-
neiden kartoittamiseen ja kontaktointiin

kohdemarkkinoilla.

OHJELMAT VUONNA 2009

Yksittdisten yritysten ohjelmia voidaan kayn-
nistad ympari vuoden ja aloitusajankohta
neuvotellaan aina kunkin yrityksen kanssa

erikseen.

Yritysryhmille tarkoitettujen ohjelmien yhtey-
dessa jarjestetaan yhteinen markkinatieto- j

lilketoimintamatka. Ryhman minimikoko on
nelja yritysta. Ryhmien ohjelmat toteutetaan

seuraavasti:

Aloitus 1.4.2009 (kesto 6+6 kuukautta)

Aloitus 1.9.2009 (kesto 6+6 kuukautta)

Ensimmainen
6 kuukauden jakso 18850 €

Toinen
6 kuukauden jakso 18850 €

Ensimmaisen jakson jdlkeen yritys voi arvioida
markkinoilta saatua informaatiota seka kontak-
teja ja paattaa niiden pohjalta jatkosta seuraa-

vaan 6 kuukauden jaksoon.

6 kk jakson hinta sisaltaa kaikki ohjelmassa
esitetyt Exigon ja Frontierin palvelut. Matka-
kulut eivat sisally hintaan. Mahdollisista matka-
tal muista lisdkuluista sovitaan aina kunkin

yrityksen kanssa erikseen.

(HUHTIKUU 2009)

@ Yrityksen lahtotilanteen arviointi.

@ Vientistrategian selvittaminen,
vientisuunnitelman tekeminen ja tavoitteiden

asettaminen.

@ Markkinointimateriaalin [&pikaynti ja

lokalisointi kohdemarkkinoille.
(TOUKO-HEINAKUU 2009)

Yrityskohtainen markkinatiedon hankinta,
potentiaalisten yhteistyokumppaneiden etsinta
kohdemaasta / kohdemaista.

(ELOKUU 2009)

Keratyn yrityskohtaisen markkinatiedon
dokumentointi ja raportointi seka tietojen
lapikaynti kunkin yrityksen kanssa.
(SYYSKUU 2009)

Matka kohdemarkkinoille ja valittujen
yhteistyokumppaniehdokkaiden ja muiden
sidosryhmien tapaamiset seka tuotteiden ja

palveluiden tarkemmat tekniset esittelyt.

(LOKAKUU 2009)

Yrityskohtainen konsultointi. Operatiivinen
suunnitelma ja jatkotoimenpiteiden maarittely.
(MARRASKUU 2009-HELMIKUU 2010)
Liiketoimintatapaamiset. Yrityksen tuotteiden
/palveluiden esitteleminen potentiaalisille edus-
tajille ja jakelukanaville kohdemarkkinoilla.
(MAALISKUU 2010}

Jatkotoimenpiteiden maarittely ja loppuraportin

valmistelu yritykselle.

TOTEUTTAJAT

Nina Eriksson
Exigo

www.exigo-finland.com

Timo Nurminen
Frontier

www.frontier.fi

Molemmilla on usean vuoden kokemus
pk-yritysten kansainvalistymiseen ja
liilketoiminnan kehittamiseen liittyvista
tehtavista. Toimimme kiintedna osana yri-
tyksenne myynti- ja vientiorganisaatiota
tavoitteena luoda edellytykset kannattavan
liikketoiminnan aikaansaamiseksi kasva-
villa Persianlahden ymparistoteknologia-

markkinoilla.

Nina Eriksson toimii ensisijaisesti Suo-
messa ja Timo Nurminen hoitaa Dubaista

kdsin ohjelmassa olevia kohdemaita.
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